	Analýza vplyvov na podnikateľské prostredie 
(vrátane testu MSP)

	Materiál bude mať vplyv s ohľadom na veľkostnú kategóriu podnikov:

	☐
iba na MSP (0 - 249 zamestnancov) 

☐
iba na veľké podniky (250 a viac zamestnancov)

☒
na všetky kategórie podnikov


	

	3.1 Dotknuté podnikateľské subjekty

 - z toho MSP

	Uveďte, aké podnikateľské subjekty budú predkladaným návrhom ovplyvnené.

Aký je ich počet?

	Podľa zhotoviteľov analýzy z celkového počtu exportujúcich firiem pôsobiacich na Slovensku len necelé 1 % vyváža do Kanady (bez ohľadu na priemyselné odvetvie).V prípade exportu SR do Kanady v rámci strojárskeho a elektrotechnického priemyslu veľkostná štruktúra podnikov obdobná ako na úrovni exportu SR do celého sveta. V roku 2016 tvorili malé a stredné podniky 66 %, resp. 69 % z celkového počtu exportujúcich firiem pôsobiacich na našom území do Kanady v rámci strojárskeho a elektrotechnického priemyslu. Na exporte SR do Kanady v rámci automobilového priemyslu sa podieľal približne rovnaký počet malých a stredných podnikov ako veľkých firiem. Priame benefity z uzavretia dohody CETA budú v tomto odvetví rozdelené medzi malý počet firiem (v roku 2016 exportovalo do Kanady v automobilovom priemysle len 11 podnikov). 

Keďže SR je otvorená ekonomika, budúce prínosy sa dajú predpokladať aj v raste nepriamych exportných tokov, keďže priamy export SR do Kanady je nízky (podiel Kanady na celkovom exporte SR bol v roku 2016 0,4 %, avšak treba poznamenať, že vývoz SR do Kanady za rok 2016 vzrástol oproti roku 2015 o 71 %). Slovenské firmy sú súčasťou regionálnych dodávateľských reťazcov, otvorenie kanadského trhu teda vytvorí nepriame exportné možnosti pre subdodávky SR do tých krajín EÚ, ktoré majú tradične vysoký export do Kanady. V konečnom dôsledku tento reťazový efekt by mal pomôcť aj ekonomike SR.

	3.2 Vyhodnotenie konzultácií

       - z toho MSP

	Uveďte, akou formou (verejné alebo cielené konzultácie a prečo) a s kým bol návrh konzultovaný.

Ako dlho trvali konzultácie?

Uveďte hlavné body konzultácií a výsledky konzultácií. 

	MH SR ako kompetentný gestorský orgán pri príprave dohôd o voľnom obchode komunikuje so všetkými príslušnými ústrednými orgánmi štátnej správy, s podnikateľskými zväzmi, združeniami či asociáciami s cieľom aktívne presadzovať národné záujmy SR.
MH SR tiež v r. 2014 - 2016 zorganizovalo alebo sa zúčastnilo viacerých konzultačných a informačných seminárov a konferencií o dohode CETA (SOPK v spolupráci s kanceláriou veľvyslanectva Kanady, stretnutia s Potravinárskou komorou Slovenska a SPPK, Konferencia MH SR k téme dohôd o voľnom obchode s Kanadou a USA atď.). Cieľom stretnutí bolo informovať podnikateľskú verejnosť o obsahu dohody, ako i príležitostiach, ktoré dohoda CETA poskytuje.

	3.3 Náklady regulácie

      - z toho MSP

	3.3.1 Priame finančné náklady

Dochádza k zvýšeniu/zníženiu priamych finančných nákladov (poplatky, odvody, dane clá...)? Ak áno, popíšte a vyčíslite ich. Uveďte tiež spôsob ich výpočtu. 

	EÚ a Kanada odstránia od prvého dňa platnosti dohody clá pri približne 98 % tarifných položiek. Je to najlepší výsledok, aký EÚ dosiahla v doterajších rokovaniach o dohodách o voľnom obchode. V dôsledku odstránenia colných sadzieb dochádza k úspore na cle a k zníženiu priamych nákladov u tých subjektov, ktoré realizujú vývoz do Kanady u tovaru, ktorý pred uplatňovaním dohody podliehal colnej sadzbe. Zároveň dochádza k úspore na cle na strane dovozu z pohľadu odberateľov a spotrebiteľov, ktorí dovezený tovar z Kanady používajú vo výrobnom procese alebo na konečnú spotrebu. Podľa spracovateľov analýzy bola hodnota colných platieb pri tovare v skúmaných odvetviach s deklarovaným pôvodom z Kanady na úrovni cca 616 tis. EUR (spolu za kapitoly 1 až 99 to predstavovalo cca 1,107 mil. EUR).

	3.3.2 Nepriame finančné náklady

Vyžaduje si predkladaný návrh dodatočné náklady na nákup tovarov alebo služieb? Zvyšuje predkladaný návrh náklady súvisiace so zamestnávaním? Ak áno, popíšte a vyčíslite ich. Uveďte tiež spôsob ich výpočtu.

	Návrh nevyžaduje ani nezvyšuje náklady na nákup tovarov alebo služieb, ani náklady súvisiace so zamestnávaním. Naopak, dohoda CETA by mala podnikateľským subjektom EÚ priniesť úspory nielen v dôsledku odstránenia colných bariér, ale najmä v dôsledku eliminácie netarifných prekážok obchodu. Obsahuje ustanovenia, ktoré posilnia spoluprácu v oblasti technickej regulácie medzi príslušnými regulačnými orgánmi EÚ a Kanady, ktoré sú zodpovedné za tvorbu noriem. Kanada sa zaviazala uznávať 17 súčasných medzinárodných štandardov UN/ECE pri automobiloch s tým, že ďalšie budú doplnené v neskoršom štádiu. Súčasťou dohody CETA je aj samostatný protokol o vzájomnom uznávaní a posudzovaní zhody, ktorý umožní certifikačným orgánom z EÚ certifikovať pre kanadský trh podľa kanadských technických nariadení a opačne. Na základe neho sa zlepší spolupráca v oblasti vzájomného uznávania zhody (vrátane ustanovení o značení a etiketách). Zredukujú sa náklady na dvojité testovanie, čo by mohlo priniesť úspory hlavne malým a stredným podnikom.

	3.3.3 Administratívne náklady 

Dochádza k zavedeniu nových informačných povinností alebo odstráneniu, príp. úprave existujúcich informačných povinností? (napr. zmena požadovaných dát, zmena frekvencie reportovania, zmena formy predkladania a pod.) Ak áno, popíšte a vyčíslite administratívne náklady. Uveďte tiež spôsob ich výpočtu.

	Nie.



	3.3.4 Súhrnná tabuľka nákladov regulácie
Náklady na 1 podnikateľa

Náklady na celé podnikateľské prostredie

Priame finančné náklady

0

0

Nepriame finančné náklady

0

0

Administratívne náklady

0

0

Celkové náklady regulácie

0

0



	3.4 Konkurencieschopnosť a správanie sa podnikov na trhu

       - z toho MSP

	Dochádza k vytvoreniu bariér pre vstup na trh pre nových dodávateľov alebo poskytovateľov služieb? Bude mať navrhovaná zmena za následok prísnejšiu reguláciu správania sa niektorých podnikov? Bude sa s niektorými podnikmi alebo produktmi zaobchádzať v porovnateľnej situácii rôzne (špeciálne režimy pre mikro, malé a stredné podniky tzv. MSP)? Ak áno, popíšte.

Aký vplyv bude mať navrhovaná zmena na obchodné bariéry? Bude mať vplyv na vyvolanie cezhraničných investícií (príliv /odliv zahraničných investícií resp. uplatnenie slovenských podnikov na zahraničných trhoch)? Ak áno, popíšte.

Ako ovplyvní cenu alebo dostupnosť základných zdrojov (suroviny, mechanizmy, pracovná sila, energie atď.)?

Ovplyvňuje prístup k financiám? Ak áno, ako?

	Vykonávanie dohody CETA nevytvorí bariéry vstupu na trh. Naopak, podľa spracovateľov analýzy odstránením tarifných a netarifných prekážok bol pre všetky odvetvia hospodárstva SR indikovaný potenciál zvýšenia vývozu do Kanady v rozsahu 30 – 38 % (ročne to pri vývoze do Kanady predstavuje zvýšenie o 57,1 – 73,9 mi. EUR), vplyv dohody CETA na slovenskú ekonomiku sa očakáva v priemere na úrovni 0,013 % HDP, vplyv na tvorbu pracovných miest na Slovensku sa predpokladá na úrovni 0,012 % celkovej zamestnanosti.

	3.5 Inovácie 

       - z toho MSP

	Uveďte, ako podporuje navrhovaná zmena inovácie.

Zjednodušuje uvedenie alebo rozšírenie nových výrobných metód, technológií a výrobkov na trh?

Uveďte, ako vplýva navrhovaná zmena na jednotlivé práva duševného vlastníctva (napr. patenty, ochranné známky, autorské práva, vlastníctvo know-how).

Podporuje vyššiu efektivitu výroby/využívania zdrojov? Ak áno, ako?

Vytvorí zmena nové pracovné miesta pre zamestnancov výskumu a vývoja v SR?

	- 



